GOSPODARSKA ZBORNICA
DOLENJSKE IN BELE KRAJINE

Novi trg 11 P +386(0) 73322182
SI-8000 Novo mesto F +386(0) 73322187

Vabimo Vas na seminar z delavnico

»Nove usmeritve v strateSkem vodenju prodaje«

7.11. 2008, ob 9.00 uri
v prostorih Gospodarske zbornice Dolenjske in Bele krajine, Novi trg 11 (ll. nadstropje), Novo mesto.

Seminar z delavnico bo izvajala mag. Amadea Dobovisek, MBA.
Program

09.00 Zacetek predavanja

10.30 Odmor za kavo

10.45 Nadaljevanje predavanja

12.15 Odmor za kosilo

13.00 Prakti¢no delo

14.30 povzetek, vprasanja, odgovori, diskusija
15.00 Zakljucek

Namen in cilj seminarja z delavnico: Prodajna funkcija podjetja ima odlodilen vpliv na ucinkovito
uresniCevanje trzne strategije, kar zmagovita podjetja neizprosno lo¢i od manj uspesnih. Ker
tradicionalni prodajni modeli ne delujejo ve¢ tako kot neko¢, so v prodajni organizaciji potrebne
radikalne spremembe. Oblikovanje in upravljanje odli¢nih prodajnih ekip lahko podjetju zagotovi
izjemno konkurenéno prednost, ki jo je tezko posnemati.

Namen seminarja z delavnico je posredovati najnovejSa spoznanja o strateSkem pristopu k vodenju
prodaje. Prodaja, kot jo poznamo v klasichem pomenu besede, izginja in postaja cedalje bolj
kompleksna. Zaradi velikih sprememb v nakupnih navadah bo prodaja v bodoce veliko bolj uspesna v
tistih podjetjih, ki bodo znala organizirati svojo prodajno funkcijo in upravljati prodajne kadre v skladu s
pri¢akovanji in potrebami kupcev.

Vsebina delavnice Zakaj trzne strategije pogosto ne doZivijo uspeha?
- prenos moci z izdelka na kupca
- vloga prodajalcev v vse krajsih Zivljenjskih ciklih izdelkov in storitev
- determinante dobickonosnega kupca
- arhitektura prodajnih kadrov

Upravljanje prodaje kot klju¢ za uresni¢evanje trznih strategij
- delavnica: praksa podjetij pri upravljanju prodaje

Ustvarjanje vrednosti za kupca v prodajnem procesu
- transakcijski, svetovalni in strateski prodajni pristop
- kompetence pri razlicnih strateskih generi¢nih tipih
- sistemi upravljanja s prodajnimi kadri

O izvajalki: Mag. Amadea Dobovisek, MBA je ustanoviteljica in direktorica svetovalnega podjetja za
strateski marketing Publi Una d.o.o. Pri svojem delu povezuje politike trznega upravljanja s poslovnimi
strategijami podjetij pri cemer pogosto sodeluje z uglednimi tujimi strokovnjaki kot je njen mentor prof.
dr. Joe Pons. V zadnjih desetih letih je svetovala Stevilnim domacim in tujim podjetjem razlicnih
dejavnosti na podrocju pozicioniranja, nacrtovanja in uresnicevanja trznih strategij, ustvarjanja vrednosti
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in zadovoljstva za kupce, uvajanja strateSkega vodenja prodaje, upravljanja s prodajnimi kadri in
komuniciranja s trgom ter ostalimi javnostmi.

O trienju se je podiplomsko izobraZevala v Londonu (Cavendish College). IstoCasno je opravljala
Studijsko prakso v svetovalni multinacionalki (Hill&Knowlton). Na IEDC-Poslovni Soli Bled pa je koncala
Studij MBA (2000) in magisterij iz menedZzmenta (2004).

Je Clanica Zdruzenja Manager in Zdruzenja za management consulting pri GZS, ki ji je podelil nagrado
Feniks 2005 za najboljsi svetovalni projekt leta. Vrsto let piSe za ¢asnik Finance in Delo ter reviji Manager
in Marketing Magazin, v katerih objavlja strokovne prispevke s podroc¢ja sploSnega in trinega
menedZmenta ter redno predava na institucijah za izobraZevanje menedZerjev ter na strokovnih
dogodkih. Govori pet tujih jezikov. Novembra lani je pri GV zalozZbi izSla njena knjiga Stratesko vodenje
prodaje, ki prva na slovenskem trgu postavlja v ospredje stratesko razmisljanje o prodajni funkciji.

Vljudno vabljeni!

Kotizacija:
za ¢lane GZDBK je 120 € + DDV;
za druge 220 € + DDV

Cena zajema udelezbo na dogodku, gradivo, postrezbo z napitki med odmorom in kosilo.

Prijavite se na spletni strani (pod ime dogodka vpisite »”WODENJE PRODAJE«)
http://www.gzdbk.si/si/storitve/koledar/prijava/

Prijave sprejemamo do zapolnitve razpolozljivih mest!
Skrajni rok za morebitno pisno odpoved je 4. 11. 2008 - V nasprotnem primeru kotizacijo zaracunamo v celoti!

Kotizacijo predhodno nakazite
na poslovni ra¢un GZDBK pri NLB, d.d., Ljubljana, Stevilka: SI56 0297 0025 6614 247,
sklic 20081107 + matic¢na Stevilka vasega podjetja.
Matic¢na Stevilka GZDBK: 2295032. ID GZDBK za DDV: SI68152990.

Potrdilo o placilu predlozZite najpozneje ob prihodu na dogodek!
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